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Kauf und Verkauf von Unternehmen
Wer sich selbständig machen will, hat zwei Möglichkeiten: er gründet ein Unternehmen 
oder er erwirbt ein bestehendes. In der Schweiz lösen rund 40 Prozent der Unternehmen 
ihre Nachfolge durch einen Verkauf an Dritte. So können angehende Unternehmer durch 
einen Unternehmenskauf in die Selbständigkeit  starten. Bestehende Unternehmen ha-
ben die Chance, ihre Existenz zu sichern, wenn sich in der Familie oder im Betrieb kein 
Nachfolger findet.

Ob Sie ein Unternehmen kaufen oder verkaufen möchten, wir bieten Ihnen eine unbürokratische 
und professionelle Lösung an. Mit der Begleitung von jährlich 40 – 60 Transaktionen im KMU  
Bereich, käufer- und verkäuferseitig, steht Ihnen ein erfahrenes Spezialistenteam zur Seite.

Unternehmenskauf
Wir vermitteln angehenden Unternehmern und Investoren nicht nur geeignete Objekte aller Bran-
chen, sondern analysieren Unternehmensprofile und Finanzdaten, bewerten das Unternehmen,  
erarbeiten Finanzierungslösungen, erstellen Budgets, Planrechnungen, einen kompletten Business-
plan, verhandeln mit Geldgebern und arbeiten die notwendigen Verträge aus.

Haben Sie bereits ein interessantes Kaufobjekt gefunden? Wir unterstützen Sie gerne beim Kauf-
prozess, von der Ausarbeitung eines unverbindlichen Angebots über die Due Diligence Prüfung bis 
zur Vertragsunterzeichnung und dem Closing.

Soll die Transaktion über eine neu zu gründende Gesellschaft abgewickelt werden? Zuverlässig und 
speditiv erledigen wir für Sie die Gründungsformalitäten.

Unternehmensverkauf
Wir haben Erfahrung in der Bewertung von Unternehmen aller Branchen und Grössen und bei der 
Suche von geeigneten und solventen Käufern. Durch transparente Informationen werden Käufer 
und Kapitalgeber von innovativen Projekten überzeugt und dafür begeistert. Zudem haben Sie die 
Möglichkeit, eine erste Marktsondierung anonym über uns vorzunehmen.

Unsere Beratung im Bereich Kauf und Verkauf von Unternehmen beinhaltet unter anderem:
 – Gesamtheitliche Begleitung des Kauf- oder Verkaufsprozesses
 – Unternehmensbewertungen
 – Steuerlich optimierte Strukturierung der Transaktion
 – Analyse von Zielgesellschaften
 – Unterstützung bei der Käufersuche
 – Due Diligence Prüfungen (käufer- und verkäuferseitig)
 – Verhandlungsunterstützung und Vertragsausarbeitung
 – Unterstützung bei der Budgetierung und Liquiditätsplanung
 – Begleitung bei der Bankbesprechung und Finanzierung
 – Organisation der Gründung von Akquisitionsgesellschaften
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